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受講生の声
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たった半年の取り組みで、紹介をいただく人数が1.8 倍に
なりました。正直、そこまで反応が上がるとは思っていま
せんでした。院内の空気がとても明るくなったのが影響し
ているようです。
（港区　院長）
　
参加したスタッフから「勉強が楽しい」「仕事が楽しい」と
いう言葉が聞けるようになりました。研修を通して、技術
に自信を持てるようになったようです。
（千代田区　歯科衛生士長）
　
保険診療に頼っていたので不安はあったのですが、今では
実費比率が50％を超えました。それだけではなく、スタッ
フのモチベーションも高い水準で維持できています。方向
性は間違えていなかったと確信しています。
（川崎市　院長）
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❶ 卓越した観察力を養わなければ予防歯科は実現しない！
　▶ 初期の虫歯を見落とす人とそうでない人の「差」
　▶ 歯科医院が患者さんの健康を実現できると信じていますか？

❷ カウンセリングで患者さんの無自覚の領域を引き出せていますか？
　▶ 患者さんの歴史から真の原因を探れていますか？
　▶ カウンセリングが患者さんの人生を左右する。

❸ 患者さんに任せて安心と思われる「伝え方」の極意。
　▶ 治療プランに納得してもらうための伝え方。
　▶ 問題意識を持って頂くための伝え方。

❹ 患者さんがファンになってしまう仕組みづくり。
　▶ ファンが増える「愛」のあるマニュアルとは？
　▶ 患者さんの人生を応援できていますか？

ここだけ治してくれと言う患者さん対応に困っている方
安定経営に繋がる予防歯科が実践できていない方
保険診療に頼ってしまっている方
スタッフの入れ替わりが激しい歯科医院
口コミで患者さんがなかなか広がらない歯科医院
予防歯科の必要性を理解しているがスタッフが成長していない歯科医院

「先生に任せるから頼む」という患者さんが増えてくる。
メンテナンスを継続的に受診する患者さんが増えてくる。
患者さんが喜んで自費診療を受けてくださるようになる。
スタッフが「自分の居場所はここだ」と喜んで働いてくれるようになる。
紹介を断らなければならないくらい患者さんが増えてくる。
スタッフがやり甲斐を見いだし、自信を持って患者さんに接するようになる。
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お申し込み方法

予防歯科道入門編 プレセミナー受講申込書

メール【 info@t-sis. jp 】または FAXにてお申し込み下さい。

日本歯科新聞社 セミナールーム
〒101-0061東京都千代田区三崎町2-15-2

日本歯科新聞社
Google マップ
QRコードはこちら

最寄り駅
【水道橋駅】 JR（総武線）西口：徒歩3分
　　　　　 都営三田線A2出口：徒歩5分
【神保町駅】都営三田線・都営新宿線
　　　　　・東京メトロ半蔵門線A2出口：徒歩8分
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